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Hogy jol menjen az lizlet

Tisztelt Cégtulajdonos!

»Egyre nehezebb értékesiteni. Aki vallalkozik, az tapasztalja. Nagyon kellenek az (j
modszerek, a masféle latdsmod, mert a régi metodikak "elfaradtak”, nem hozzak az
eredményeket.” — Himer Csilla, Karson Consulting, mikrovallalati tizletdgvezet6.

Azt 1atjuk, hogy lassul a piac és egyre nagyobb kihivas a cégek szdmara az lUgyfélszerzés, és
még ebben a kdrnyezetben is szamtalan lGzleti lehetGség esik le a foldre amiatt, hogy

- a szolgdltaté szektorban a cégvezet6knek a sziikségesnél kevesebb figyelme van a
megléve szerz6désallomany ledolgozdsa mellett Gj megbizasokrol gondoskodni;

- az Ugyfélszerzéshez kapcsoldodd informacidkat a cégvezetbk fejben tartjdk — nem
rogzitik, vagy nem strukturaltan rogzitik — ezdltal rengeteg informacié elveszik,
nehézséget jelent a cégvezetGk szamara a feladatok delegalasa — ezdltal tulterheltek
lesznek;

- félbemaradnak megkezdett targyalasok — kiilonféle okok miatt.

Most azokhoz a cégvezet6kodz szolunk, akik tapasztaljdk a fentieket és proaktivan tenni
akarnak ellene. Akik abban latjak a megoldast, hogy el6re mennek és IT megoldasokat
alkalmaznak az ligyfélszerzés tamogatasara is.

Az Innoleads értékesités tdmogatd rendszert azon cégvezetSk szamara ajanljuk, akik
- mar kindtték a jegyzetflzeteket;
- kin6tték az Excel tablat;
- veszitettek mar lizletet azért, mert a memaridjukra hagyatkoztak és az cserben hagyta
Gket.

Hogy is néz ki a rendszer beliilr61?

Regisztracio és ingyenes verzié: www.innoleads.eu
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Hogy jélL menjen az lizlet

Milyen folyamatokat tamogat az InnolLeads, értékesités tamogaté rendszer?

A cégvezetl kapcsolatrendszere apoldsa, hisz a kapcsolatrendszerbél lesz az lizlet;
Uzleti terv megvaldsulas nyomon kdvetése, hiszen a bevételek 4ltal tud fejlédni a cég;
Leadek iizletbe fordulasanak tdmogatdsa, hogy a befektetett energidbdl bevétel
szarmazzon;

Napi feladatok nyomon koévetése, hogy hiteles tudjon maradni a cég a partnerek
szemében;

Ha tobb f6 is érintett az Ugyfélszerzési feladatok elvégzésében (munkavallalok,
alvallalkozék), akkor a feladatok kiszignalasa, nyomon kovetése;

Napi szint(i feladatmenedzsment az emlékeztetdk altal.

Mi torténik, amikor egy cég napi szinten haszndlja a rendszert?

Lathatova valik, hogy a megtervezett lizleti célt a cég hogyan fogja elérni;

Jobb eséllyel viszi végig a cég a leadeket (Uzleti lehet6ségek), tobb lzlete lesz a cégnek;
A cégvezetd latni fogja, hogy egy-egy gy hol akadt el, hol kell beavatkozni;

Tobb figyelmi energia marad a szakmai feladatokra, a sales és ToDo lista teljesitése
kisebb eréfeszités lesz.

Az InnolLeads az els6 magyar CRM rendszer, amely beépitett mestersége intelligenciaval
rendelkezik.

Tovabbi tamogatast tanacsadas és workshopok formajaban nydjtunk ligyfélszerzés
témaban:

Tanacsadas:

Kocsis Zsuzsanna
Ugyfélszerzés tanacsadas
+36 30 677 3231
kocsis.zsuzsi@innoleads.eu
www.innoleads.eu

Workshopok:

https://innoleads.eu/esemenyek
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